FORMACION
PRACTICA.

APRENDA A

GENERAR INGRESOS |

CON

—

Aprenda una habilidad rentable.

200ClI

Trabaje por su cuenta. Construya su negocio.

| |
TECNICAS INGRESOS DESDE |  TRABAJE A SU
PROFESIONALES |  EL PRIMER MES RITMO Y DESDE
DONDE QUIERA
— S S

i’ —] CURSO ,
=1 INTENSIVO DIAS 14
L

|-\

RECUPERE SU
SION EN
RVICIOS

I'J I'l,

CUPOS
LIMITADOS

=N

ODCOS SE

CONVIERTA SU PASION

EN SU MEJOR INVERSION

i

A
1\\5-_-’;{,.
" DETAILER

e g At vt



e )7 | LA OPORTUNIDAD

CONVIERTA EL DETAILING
EN UNA HAEILIDAD

QUE PUEDE MONETIZAR

No necesita un local ni una gran inversién para comenzar.
Aprenda a ofrecer servicios de alto valor de forma
independiente, a domicilio 0 como un nuevo negocio.

INGRESOS
ADICIONALES

Use su tiempo libre o
fines de semana para

generar ingresos extra.

TRABAJO
INDEPENDIENTE

Atienda clientes a domicilio
sin necesidad de local
ni grandes inversiones.

EMPRENDIMIENTO

Construya su marca o
incorpore nuevos servicios
a su negocio actual.




03 SERVICIOS QUE PODRA OFRECER

/" " SERVICIOS CON

APRENDA SERVICIOS &l ALTADEMANDA

CORRECCION DETAILING RESTAURACION PROTECCION Y
/" A Correccion de rayones A @ Limpieza profunda de . Lijado, correcciény /A~ Preparacion, descontaminacion,
i_. Q"E‘d . superficiales, swirls, '.__ tapiceria, alfombras, ED recuperacion de @ | correccién y aplicacion de
~=~ hologramas y recuperacion : ~ plasticos y todas las 7 transparenciay 7 proteccién para un acabado
de brillo. superficies interiores. apariencia. duradero y de alto brillo.
VALOR DE REFERENCIA VALOR DE REFERENCIA VALOR DE REFERENCIA VALOR DE REFERENCIA
DESDE DESDE DESDE DESDE C |

& UNAFORMACION. 111Ul TIPLES SERVICIOS | g whmietomss
PARA GENERAR INGRESOS

mercado, servicio, experiencia y costos.




05 EXPERIENCIA REAL

APRENDA DE
QUE VIVE DEL DETAILING

* +8 +15.000 © 3

DE EXPERIENCIA REALIZADOS BOGOTA « CALI « CHIA

Procesos desarrollados, probados y aplicados
con clientes reales.




& ()5 | MASALLA DE LA TECNICA

LE MOSTRAMOS
COMO EMPEZAR

PROVEEDORES E IMPORTADORES

@ Contactos para adquirir productos,
INSUMOS y equipos.

f . EQUIPOS Y PRODUCTOS
\é@ Qué necesita realmente para comenzar

y en qué vale la pena invertir.

///\ EXPERIENCIA DE NEGOCIO
w “i/ Orientacion sobre precios, costos y

como ofrecer sus servicios.

> Salga del curso sabiendo qué comprar,
donde conseguirlo y cOmo empezar a
ofrecer sus servicios.

PROFIHNE

EX 04:04




¢,POR QUE ELEGIR
| 10 CURSO?

") EXPERIENCIA COMPROBADA

l,’:-..d.@\r

| J

.1| _1 S

p 4 3 afios - +15.000 servicios - 3 sedes

an'SN PRACTICA CON VEHICULOS REALES
e Aprenda haciendo, no solo observando.

® INSTRUCTORES CON EXPERIENCIA
Eadk Técnica aplicada en operaciones reales.

- PRODUCTOS PROFESIONALES

. Practique con productos y equipos

utilizados en detailing.
BB consuFoRMACION - —) =

CAMISA REFRIGERIO CERTIFICADO GUIA DEL EGRESADO



08 | MODULO 1

CORRECCION
DE PINTURA

Aprenda a recuperar el brillo y eliminar
imperfecciones como un profesional.

;QUE APRENDERA?

® Tipos de pintura y su comportamiento
kfﬁ‘: Conozca las diferencias y como trabajar

cada tipo de acabado.

Defectos en la pintura

|dentifique hologramas, rayones, swirls,
oxidacion y mas.

p

Técnicas de pulido por etapas

Proceso de correccidn progresiva para
cada nivel de defecto.

- Uso de pulidoras y pads

.o Rotativas, orbitales y DA.
Seleccién y manejo correcto.

_~~ Medicion y control de resultados

Evalue el avance y asegure un
acabado perfecto.

T

B TN

MODULDO 1

"
)

IR
L
-

r
—~
I R
: ]

Gt

=
it - .z "5'-_. T
- s _‘}:‘1-:.. =

_,
e

.

AL FINAL DE ESTE MODULO USTED SERA CAPAZ DE:

e 8 = .
£ St " m_.__j =
(C: = R‘:\‘ _,-.__'f-,:l' ) [;%/ L“E f #,l:\*-.
Entregar acabados

de alta calidad que
generan confianza.

| — )|
- & e

Eliminar defectos Aplicar técnicas de
y recuperar el brillo pulido de forma segura,
de la pintura. eficiente y profesional.

Aumentar el valor de sus
servicios y la satisfaccion
de sus clientes.



05 | M6éDULD 2

DETAILING
INTERIOR

Aprenda a dejar cada interior impecable,
limpio, fresco y como nuevo.

;QUE APRENDERA?

.L"

Aspirado profesional

é Técnicas correctas para aspirar a fondo
cada superficie,

Limpieza profunda de tapiceria
Métodos y productos para eliminar suciedad,
manchas y olores en tela y cuero.

r W Limpieza de alfombras
Extraccion de suciedad incrustada

y recuperacion del color.

|
|
|
|
I
[
|
:

‘ Plasticos, vinilos y gomas " ]
Limpieza, acondicionamiento y proteccidon B " !
~ AL FINAL DE ESTE MODULO USTED SERA CAPAZ DE:

de todas las superficies.

* W Acabados y proteccién interior 4‘“ S S S @ + Q
4 Detalles finales que realzan el aspecto e E C@I

y prolongan la limpieza. Eliminar suciedad Neutralizar olores Proteger y conservar | Entregar interiores ‘ Aumentar la satisfaccion

profunda y manchas y dejar un interior materiales de forma impecables que y fidelizacion de
dificiles. fresco. profesional. impresionan. sus clientes.




' MODULO 3

Devuelva la claridad y el aspecto original
a las farolas opacas y amarillentas.

Diagndstico del estado de las farolas
Identifique el nivel de deterioro, causas
y tipo de dano.

Lijado y preparacion
Técnicas correctas de lijado por etapas
para eliminar la capa danada.

Correccion y pulido
Uso de compuestos y pulidos para eliminar
rayones y opacidad.

Sellado y proteccion UV
Aplicacién de selladores y barnices que
protegen y prolongan los resultados.

Recuperacion de transparencia y brillo
Técnicas para lograr un acabado claro,
uniforme y duradero.

b .

- € ),
. L] ¥ I|l
- _ R -
e = )

7o 8%

—

/ 01 oiaeNGsTIco | 02 LIJADO

e

RESTAURACION &
DE

Gz -i'ﬂ.-_?" = " = e ; R T
- e £ o
[ i el

\ = e —'___f’-l

03 PuLIDO

-

Diagnosticar correctamente = Preparar y lijar de forma
segura y eficiente.

el estado de las farolas.

— el
="
=)
Pulir y corregir para
eliminar opacidad

y rayones.

04 seLLADO

Aplicar proteccion que
evita el amarillamiento
futuro.

MODULO 3

Entregar farolas con
transparencia, brillo
y apariencia Como nuevas.



.= | MODULO 4

PROTECCION

Aprende a proteger y sellar cada superficie
para lograr un acabado profesional que
destaque y perdure en el tiempo.

i:_‘l:!F-l.: .'-:lt'ji'-?.- ql-ull':j'ﬂ:_.':if e

" - Descontaminacion quimica y mecanica
Elimina contaminantes invisibles que

~0 se adhieren a la pintura y reducen
el brillo.

Aplicacion de protectores

\/ Conoce y aplica ceras, selladores y
coatings para cada tipo de necesidad.

I —H Técnicas de sellado prnfesinnal (01 DESCONTAMINACION 02 APLICACION . 03 CURADO Y REMOCION | ()4 ACABADO FINAL 05 PROTECCION DURADERA
:;:;f Métodos correctos de aplicacién, curado Preparamos La_s_uperﬁci.e Aplicamos el protector '_I'él::nica chrrecta para Detalles: que marcan Resultados que se ven
y remocidn para un sellado perfecto para una protec:idn efectiva. adecuado para cada caso.  activar y retirar el producto. la diferencia. y que realmente duran.
K i . :
L Acabado final de alto nivel AL FINAL DE ESTE MODULO USTED SERA CAPAZ DE:
| Pulido de joyas, limpieza de detalles y )
revision final para un acabado impecable. \ 4 - =— { o,
- | - J = - =
= J 4 "f.-- : - _-.:5’- - _-:_ S '-.-_J
-~ Mantenimiento y durabilidad
.[' | }, C ) Ao Lograr un acabado Proteger correctamente ! Aumentar la durabilidad Entregar resultados Diferenciarse con calidad
\ ONnsejos y recomendaciones para profesional con maximo la pintura contra agentes de cada servicio que premium que generan y procesos de nivel

prolongar la proteccion y el acabado. brillo y claridad. externos. ofrece. referidos y fidelizacion. profesional.



| MODULO 5 e N ——F / MODULO 5

DEL DETAILING = e

-_ \-|-_| |

Aprenda a iniciar, gestionar y hacer crecer
un negocio rentable de Detailing Automotriz.

L

Como empezar desde cero
Pasos clave para iniciar tu negocio con
inversion inteligente y sin errores costosos.

Precios y costos
Calcule correctamente sus costos, defina

precios rentables y aumente su margen. 01 COMOEMPEZAR | (o PRECIOSY 03 CAPTACIONDE = |gg PRESENTACION = |gg GESTION DEL
| DESDE CERO COSTOS CLIENTES PROFESIONAL NEGOCIO

Eaptac!un gE t?l.lEl'ItES d il Plan de negocio inicial Costos fijos y variables | » Redes sociales Catalogo de servicios Organizacion y procesos |

strategias erectivas en re IES soclates, Inversion y herramientas Calculo de precios Marketplace y Google Comunicacion de valor Control de indicadores
MarkEtp[aCE y recomendaciones. Legalidad y requisitos Margenes de ganancia Recomendaciones Como dar cotizaciones Atencion al cliente

Errores que debe evitar Estrategias de descuento Embudos de ventas Cierre de ventas Fidelizacion y crecimiento
Presentacion profesmnal de servicios
Como armar un catalogo, explicar beneficios o 3
y cerrar mas ventas.
Gestion del negocio |
Organ[zaCIE}ﬂ, pI'CICES'DS, atenl:"jn al Cllente Tener un plﬂl"l claro Definir pl’EﬁiDS Atraer clientes de Vender sus servicios Drganizar su rIEg'DCiD Construir un negncin
T ‘s para iniciar su negocio rentables que forma constante y con confianza y para ser mas escalable, rentable y

y fidelizacion para crecer de forma solida. y diferenciarse. aseguren utilidad. predecible. profesionalismo. eficiente. de largo plazo.

@ EL DETAILING NO ES SOLO TECNICA, CONVIERTA SU PASION EN UN NEGOCIO



| TODO LO QUE RECIBE

01

4 2 DiAS DE
SU INVERSION FORMACION INTENSIVA

INCLUYE

QUE EL CURSO

Teoria + practica

Mas herramientas, mas practica y mas

apoyo para gque aprenda, aplique y
empiece a generar resultados desde
el primer dia.

04 g@% CERTIFICADO

Al finalizar la formacion

- —

AL ll';':/,-;l'

CURSO TEORICO PRACTICO DE
CORRECCION Y DETALLADO DE PINTURA

L

: e

/. PRACTICA CON

>=73) VEHICULOS REALES

Procesos ejecutados

1K)

ﬁ CAMISA
LAVAME ACADEMY

Incluida
durante el curso
LAVAME!
/2 05 ) Ty |x' 06 w :
GUIA DEL EGRESADO S REERIGERIO ACOMPANAMIENTO
Sradeind DY Q Durante las jornadas POR 1 MES
empezar después del curso.

n
il
i
ki
'
1
!
]
v
[
'
i
L
'
!
!
!
:
1

k

- ) Lista de equipos
GUi A recomendados
DEL (/) Productos y marcas
EGRES profesionales

TODO LO QUE NECESTA 3 ) Proveedores confiables
PARA EMPEZAR

SU NEGOCIO DE DETALNG /) Cémo definir precios
W P y paguetes
< - g

M- -) L ') Estrategias para atraer

s clientes
qupss  PAODICTOS  MOMIGORS. VTSR

) Checklist para tu taller
/ lavado

1IN

LAVAME!

—
@
o))

\_/]

Grupo privado de WhatsApp

TODO ESTO ESTA DISENADO PARA QUE APRENDAS,
PRACTIQUES Y EMPIECES A GENERAR




' NUESTROS EGRESADOS

Estudiantes que decidieron convertir
el detailing en una nueva habilidad
y oportunidad de negocio.

EGRESADOS POR LAVAME

FORMACION PRACTICA GRUPOS REDUCIDOS ACOMPANAMIENTO POSTERIOR

Enfoque 100% practico con Atencion personalizada para Resuelva dudas e inquietudes
procesos reales. aprender y mejorar mas rapido. después del curso.



k | INVERSION

COGNVIERTA UNA NUEVA HABILIDAD
= EN UNA FUENTE DE INGRESOS

INVERSION TOTAL

s800.000 ~

_ ‘ RESERVE SU CUPO CON $400.000

@ $400.000 restantes el dia del curso
— SERVICIOS QUE PODRA OFRECER —
RESTAURACION CORRECCION DETAILING PROTECCION \
DE FAROLAS DE PINTURA INTERIOR Y ACABADO
desde desde desde desde

SU INVERSION PUEDE RECUPERARSE




iLdVOﬂ’]G' FORMA TU FUTURQO.

o0

RESERVA

B — —

Cupos limitados para garantizar
una |

L"_'\.ﬂ.h
Lh i

LT
Wy

\

INTENSIVOS LIMITADOS Y CERTIFICATE

¢ TIENES DUDAS?

Escribenos por WhatsApp
y te asesoramos,

@ Atencion rapida y personalizada. Resolvemos todas tus dudas.



13 | PREGUNTAS FRECUENTES

——— TODO LO QUE

o ()  ¢NECESITO EXPERIENCIA
() PREVIA?

No. El curso esta disenado para aprender
desde cero y desarrollar bases tecnicas
para ejecutar correctamente los procesos.

0 Para todos los que quieren aprender
y profesionalizarse en detailing.

14 | PREGUNTAS FRECUENTES

e ——) ¢RECIBO
‘ i g@ CERTIFICADO?
Si. Al finalizar recibira un Certificado
de Asistencia de Lavame Academy.

& Mas de 8 afios de experiencia
@& Mas de 15.000 servicios realizados
@& Presencia en Bogota, Cali y Chia

& Un respaldo real para su hoja de vida
o emprendimiento.

7 () ¢QUE PASA SI DESPUES DEL CURSO TENGO DUDAS?

9 —~ ¢DEBO LLEVAR
gP HERRAMIENTAS O

MATERIALES?

No. Lavame Academy proporciona equipos,

productos, insumos premium y vehiculos
para las practicas.

0 Usted solo llega a aprender, nosotros
ponemos todo lo necesario.

;EL CURSO ME
e El\ﬂ/[i AYUDA A GENERAR

INGRESOS?

Esta disenado para que pueda aplicar lo
aprendido ofreciendo servicios de detailing
de forma independiente, a domicilio o
incorporandolos a un negocio.

Q Adquiera habilidades que el mercado
valora y esta dispuesto a pagar.

Durante 1 mes tendra
para resolver sus dudas y seguir avanzando.

LAVAME!

¢EL CURSO ES

O —
REALMENTE

PRACTICO?

Si. Trabajara sobre vehiculos reales aplicando

procesos profesionales durante toda la
formacion.

Q No es teoria vacia. Es entrenamiento
real y aplicable desde el dia siguiente.

LAVAME!

o ¢DONDE CONSULTO
(¥ LOS TERMINOS Y
CONDICIONES?

Disponibles en nuestra pagina de cursos:

[ (;9 lavame.com.co/cursosdetailing ‘



